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Profil

Erfaren teknisk saljare med éver 20 ars expertis inom ventilation och inomhusklimat. Min
styrka ar att kunna kombinera en bred teknisk kompetens med affarsmassighet for att skapa
langsiktiga kundrelationer och férsaljningstillvaxt. Dokumenterad férmaga att utveckla nya
marknader, initiera produktanpassningar och leda projekt fran idé till leverans. Jag ar en
socialt utatriktad person, van att arbeta sjalvstandigt och i team.

Nyckelkompetenser
o Teknisk forsaljning & affarsutveckling
¢ Produktledning & marknadsintroduktion
o Projektledning & kundbearbetning
¢ Ventilationsteknik & inomhusklimatlésningar

Yrkeserfarenhet

HCES AB - Uppdragsledare

Dec 2025 - pagaende

Teknisk radgivning inom ventilation och inomhusklimat.

Komfovent AB — Teknisk forsaljning

Apr 2018 — Dec 2025

Teknisk forsaljning av Komfovents luftbehandlingsaggregat mot entreprendrer och grossister
samt bearbetning av konsulter. Initierade produktanpassningar fér den svenska marknaden i
samarbete med fabriken i Litauen. Byggde starka kundrelationer fér en 6kad marknadsandel i
Sverige. Huvudansvaret for forsaljning mot Bevego, vilket inneburit mycket kundbesok i storre
delen av Sverige.

Salda AB - Delagare/produktchef/forsaljningsansvarig

Jun 2015 - Sept 2017

Grundade Salda AB, forsaljningsbolag av Saldas produkter pa den svenska marknaden.
Utvecklade forsaljningsstrategi mot grossister centralt, hade sédra Sverige som
forsaljningsomrade. Introducerade nya produktsegment fran Salda pa den svenska
marknaden som tex modulaggregat och flaktar. Ingick i foretagets ledningsgrupp och styrelse.

Fresh AB — Produktchef

Jan 2005 - Maj 2015

Byggde upp férséljning och organisation av luftbehandlingsaggregat, aven ansvarig fér kanal-
och takflaktar samt fasadapparater. Férhandlade agenturavtal med internationella tillverkare
som t ex Salda (Litauen) och Brink Climate systems (Holland). Efter att Fresh blev uppkdpta
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av Volution 2012, drev jag produktutveckling av bostadsaggregat for den centraleuropeiska
marknaden tillsammans med VentAxia (del av Volution).
Ansvarade for dokumentation, prissattning, utbildningar, massor och forsaljningsaktiviteter.

Fresh AB — Produktutveckling

Jan 2002 — Dec 2005

Utveckling samt forsaljning av ventilationsprodukter for offentlig miljé, don, kylbafflar och
fasadapparater. Arbetade med konstruktion, produkttester, inkdp och utbildningar.

Skanska Inneklimat — Projektledare

Sep 1996 — Dec 2001

Ledde totalentreprenader inom ventilation, arbetsuppgifterna inkluderade offerter,
projektering, inkdp och besiktningar. Levererade ventilationsanlaggningar till allt fran
bostader, aldreboende, kontor, skolor och terminaler.

Utbildning

1992-1996: Hogskolan i Gavle - Kandidatexamen energi och inomhusklimatteknik (120p)
1991-1992: Katrineholms tekniska skola - VVS-teknik

1990-1991: Militartjanstgoring - 120 Umea

1986—1990: Wennstromska gymnasiet Vasteras - Husbyggnadsingenjor.

Sprakkunskaper

Svenska - Mycket bra i tal och skrift
Engelska - Mycket bra i tal och skrift

Tyska - Ganska god forstaelse

Nordiska sprak exkl. finska — God forstaelse

IT-kompetens

Datavana - Mycket god
Officepaketet - Mycket god
Adobe - Ganska god



